
Startup-Finanzierung: 

Wie überzeuge ich Investoren?



Angebote der KWT

1. Lehre, Sensibilisierung & Qualifizierung 

2. Beratung und Mentoring

3. Wachstum, Vernetzung & Community

4. Raumangebot und Infrastruktur auf dem Campus

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 210.12.2021



Beratung & Mentoring

• Kostenfreie Beratung

• Gründungsberatende mit verschiedenen Schwerpunkten 

• Unterstützung bei der Ideenfindung

• Gründungsvorbereitung

• Coaching 

• Businessplanerstellung

• Finanzierungsfragen

• Beratung und Unterstützung beim Recruiting

• Fördermittelberatung

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 310.12.2021



Welche Dokumente möchte ein Investor?

• One-Pager

• Pitchdeck

• Businessplan

• Finanzplanung

• Verschwiegenheitserklärung / NDA

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 410.12.2021



Alternative Finanzierungsformen

• Förderungen

• Crowdfunding / Crowdinvesting

• Bootstrapping

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 510.12.2021



Förderungen

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 610.12.2021



Förderungen – EXIST Gründerstipendium

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 710.12.2021

• Für innovative technologieorientierte / wissensbasierte 

Vorhaben

• Sicherung des persönlichen Lebensunterhalts

▪ z.B. 2.500€ / Monat für Hochschulabsolventen

▪ z.B. 1.000€ / Monat für Studierende

• Bis zu 30.000€ Förderung für Sachausgaben

• Kann jederzeit über die KWT beantragt werden



Crowdfunding / Crowdinvesting

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 810.12.2021

• Finanzierung eines Projekts durch eine große Gruppe von 

Menschen (Schwarmfinanzierung)

• Plattformen: Kickstarter, Startnext, Indiegogo

• Welchen Geldbetrag benötige ich für mein Projekt?

• Vermarktung der Kampagne ist essentiell wichtig

• Gegenleistung / Spende / Beteiligung / Zinsen



Bootstrapping

Startup Finanzierung: Wie überzeuge ich Investoren? 910.12.2021

• Finanzierung durch Eigenmittel und Family & Friends

• Unabhängigkeit wird gewahrt

• Schnell ins operative Geschäft und erste Umsätze

• Begrenzte Zeit und Ressourcen

• Geringe Geschwindigkeit beim Wachstum

• Kann in Kombination mit Förderungen und kleinen Krediten 

sinnvoll sein



Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!

Jonas Knobloch

Website:

www.gruendercampus-saar.de

E-Mail:

j.knobloch@univw.uni-saarland.de

Telefonnummer:

0681/302-4803

Kontakt


